
Mit Account Manager (m/w/d)

Erfahren Sie hier, was sie in diesem Job erwartet: Das Unternehmen mit eigener Entwicklung und
Herstellung in Belgien steht seit mehr als 70 Jahren für energieeffiziente und innovative
Beleuchtungslösungen in professionellen Umgebungen (z.B. Schulen, Krankenhäuser,
Industriebetrieben). Dabei ist die Sinnhaftigkeit für das Unternehmen und alle Mitarbeitenden von
großer Bedeutung: Ergonomische Beleuchtung, Sicherheitsbeleuchtung mit geringem
Energieverbrauch und intelligenten Lichtregelsystemen sorgen für minimale Belastung der
natürlichen Ressourcen und die Reduzierung des ökologischen Fußabdrucks.

Erweitern Sie Ihre Perspektive.

Referenznummer: 2026-46 Ort: Hamburg / Bremen

Ihr Beitrag zum Unternehmenserfolg und den 
Planeten
•Ansprache potenzieller Kunden (Fachplaner, Berater, 
Installateure, Architekten, Unternehmen) und Akquise 
von Projekten

•Sie pflegen Kundenbeziehungen und identifizieren 
deren Bedürfnisse 

•Ihr ausgezeichnetes Produktverständnis lässt Sie 
begeistert und überzeugend präsentieren und beraten

•Sie begleiten Projekte von Anfang bis Ende und haben 
volle Unterstützung des internen Sales-Teams

•Sie repräsentieren das Unternehmen und fördern so 
das Image des zuverlässigen und nachhaltig 
ausgerechteten Beleuchtungsspezialisten

Das braucht es für gemeinsame Erfolge

•Abgeschlossenes Bachelor-Studium in einem 
kaufmännischen/technischen Fachbereich oder 
gleichwertige Berufserfahrung 

•Hohe Vertriebsaffinität

•Mindestens 3 Jahre Berufserfahrung im projektbasierten 
kaufmännisch-technischen Bereich, idealerweise mit 
hochwertigen gebäudetechnischen Produkten

•Kontaktstärke, Organisationstalent und gründliche 
Projektverfolgung

•Ergebnis- und dienstleistungsorientierter Arbeitsstil sowie 
Loyalität im Team

•Positive Einstellung, lösungsorientiertes Handeln und Lust 
auf nachhaltiges Projektgeschäft

Das erwartet Sie bei diesem Arbeitgeber:

Abwechslungsreich, technisch innovativ und sinnstiftend– Werden Sie Teil unserer familiären Kultur!

• Sie möchten aktiv gestalten und sehr selbstständig arbeiten? 

• Im Team Lösungen mit maximalem Wert für Kunden und den Planeten gleichermaßen entwickeln

• Mit Engagement, Agilität, Flexibilität und sympathischen Kollegen und Chefs am gleichen Strang ziehen?

• Sie schätzen gutes Onboarding und Kollegen, die sich auf Sie freuen? 

• Ein sicherer Arbeitsplatz und Festgehalt in einem wachsenden Unternehmen mit wertschätzendem Miteinander

Wir haben Ihr Interesse geweckt?

Dann sind wir gespannt auf Ihre Bewerbungsunterlagen für diese tolle Position als Account Manager (m/w/d).
Bitte senden Sie eine E-Mail mit LL, GEHALTSWUNSCH und ihrem frühestmöglichen Eintrittstermin an petz@alisa-
personal.de – Lust auf den direkten Draht? Tel. 0172-2558844, ich freue mich auf Sie!
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