
Regional Sales Manager (m/w/d)
für Süddeutschland

Künftiger Arbeitsplatz: HomeofficeReferenznummer: 2024-010

Erfahren Sie hier, was Sie in Ihrem neuen Job erwartet. Selbstverständlich können Sie sich auch jederzeit persönlich 

an uns wenden. Wir sind gerne für Sie da. Kurz zu ALISA: Als serviceorientierter Personaldienstleister vernetzen wir 

seit über einem Jahrzehnt Fach- und Führungskräfte genau mit den Unternehmen, die wirklich zu Ihnen passen. 

Gerne begleiten wir Sie in Ihren neuen Job als

Herzlich willkommen! 

Alisa GmbH Personaldienstleistungen 

Gartenstraße 49 . 76307 Karlsbad

Telefon 07248-5577

E-Mail willkommen@alisa-personal.de

Unser Mandant ist ein weltweit führender Distributor und Produzent von elektronischen Steckverbindern und 

Kabelkonfektionen für kundenspezifische Massenlösungen.

Das familiengeführte global agierende Unternehmen mit Sitz bei Stuttgart wurde auf der Grundlage von Freundschaft 

und familiären Werten gegründet und dieser Geist der Freundschaft und Zusammenarbeit prägt das Unternehmen 

noch heute.

Das bringen Sie mit:

• Sie haben eine techn./kaufm. Ausbildung/Studium 

absolviert und verfügen über mehrjährige 

Außendiensterfahrung oder gleichwertige Kenntnisse

• Sie verfügen über technische Affinität 

(Verbindungstechnik)

• Sie stehen für Fair-Play

• Sie verfügen über eine hohe Selbstmotivation und 

erreichen ihre Ziele

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse runden 

Ihr Profil ab

Das werden Sie beitragen:

• Sie lieben den Außendienst, gewinnen gerne 

Neukunden und pflegen gute langfristige 

Beziehungen zu ihren Bestandskunden

• Sie denken sich in technische Belange ein und 

begeistern ihr Gegenüber mit produktorientierten 

Lösungen  

• Sie werden vom Innendienst in Deutschland 

unterstützt sowie von Appication Engineers aus dem 

Headquater

Endlich ein Unternehmen, welches die Individualität der Mitarbeiter fördert und gleichzeitig den Teamgedanken 

in den Vordergrund stellt. Noch mehr Gründe für den größten Distributor der Welt in seinen Kernprodukten:

• Hervorragende Zusammenarbeit, Einbindung und Wachstumschancen

• 30 Tage Urlaub sowie Firmenfahrzeug zur privaten Nutzung

• Attraktives Gehalt in einem sicherem Wachstumsmarkt bei freier Einteilung Ihrer Arbeitszeiten

• Hohe Freiheitsgrade, super Betriebsklima

• Flache Hirarchien und guter Zusammenhalt

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann sind wir gespannt auf Ihre Bewerbungsunterlagen –BITTE IN ENGLISCH- für diese 

Position als Regional Sales Manager Süd (m/w/d). Bitte schicken Sie ihre Unterlagen an willkommen@alisa-personal.de mit 

Angabe Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins und BITTE mit ihrem Gehaltswunsch (gerne auch eine Range aus fix u.var.).
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